CASES DE

SUCESSOS

PROTECAO VEICULAR

MEDIA



Cases de Sucessos
Pro Drive

e al®,

DF.‘ AV ==

PROTECAO VEICULAR

Produto Adquirido: comercial interno FUT

Acao Realizada:

Organizamos e treinamos a equipe comercial, focando na apresentagao dos diferenciais da ProDrive
para maximizar o impacto no atendimento e conversao.

Resultados Anuais:

Y

Projecao de CAC competitivo de +3k de placas
1.320 vendas anuais RS 80 por venda pelo método MCI




Cases de Sucessos
M&G

‘e

PROTEGCAO VEICULAR

Produto Adquirido: comercial interno FuIll

Acao Realizada:

Implementamos estratégias de reativagao e indicagoes, facilitando o aumento da taxa de conversao
com uma abordagem acessivel e eficiente para a equipe.

Resultados Anuais:
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Projecao de 1.200 Taxa ampliada Sucesso do

fechamentos anuais em 20% time interno



Cases de Sucessos
M&G

‘e

PROTEGCAO VEICULAR

Produto Adquirido: comercialinterno FuIll

Acao Realizada:

Implementamos estratégias de reativagao e indicagoes, facilitando o aumento da taxa de conversao
com uma abordagem acessivel e eficiente para a equipe.

Resultados Anuais:
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Projecao de 1.200 Taxa ampliada Sucesso do

fechamentos anuais em 20% time interno



AAP ROVE

Amparo Mutuo

"

Produto Adquirido:

Acao Realizada:

método . ,.
comercial interno

| venda..

Cases de Sucessos
Aaprovel

Implementamos o MCI para estruturar um funil de vendas focado em leads qualificados, acelerar a
automacao de processos e treinar a equipe comercial para maximizar a conversao desde o inicio.
Além disso, utilizamos campanhas segmentadas para otimizar a aquisicao e melhorar a qualidade dos leads.

Resultados Anuais:

H}\Bc-asz

Projecao de
840 placas/ano

9,
il

VVolume expressivo
de vendas mensais

Automatizagoes
no atendimento e

conversao de leads.

Otimizados que
aceleraram
os resultados



Cases de Sucessos
Escudo Plus

ESCUDOG

CLUBE DE BENEFICIOS

Produto Adquirido: comercialinterno Plus

Acao Realizada:

Aplicamos o MCI para estruturar um funil de vendas eficiente, implementar automacoes no processo
comercial e treinar a equipe para maximizar a conversao de leads. Além disso, otimizamos a qualificagcao
dos contatos, reduzindo desperdicio de oportunidades e aumentando a taxa de fechamento.

Resultados Anuais:
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Projecao de Equipe interna Automacgao do Reducaodo CACe

2.400 placas/ano fortalecida, com atendimento e follow-ups previsibilidade no
processos estruturados estratégicos crescimento das vendas




Cases de Sucessos
Exclusive Gold

EXCLUSIVE
GOLD

Produto Adquirido: comercialinterno Plus

Acao Realizada:

Implementamos uma estrutura de vendas clara e treinamentos especificos para a equipe, facilitando
a abordagem e o fechamento de novos contratos.

Resultados Anuais:
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Projecao de 720 Conversao de Crescimento de

contratos fechados 20% dos leads 150% nas vendas
de placas




Cases de Sucessos
Escolha Certa

ESCOLHA CERTA

FPROTEGCAD VEICULAR

Produto AdQUiridO: Engtﬁ?grcialinternu Full

Acao Realizada:

Estruturamos um plano de acompanhamento intensivo e suporte estratégico, garantindo
otimizagao nas conversoes e comunicagao eficaz dos beneficios para os clientes da Escolha Certa.
Treinamos a equipe comercial para focar nos diferenciais que facilitam a adesao e a satisfagao dos clientes.

Resultados Anuais:
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1000 placas
em 12 meses




Cases de Sucessos
Auto Club

QUTO
Club

PROTECAD VEICULAR

Produto Adquirido: domercial interno

Acao Realizada:

Estruturamos e implementamos todos os canais de vendas necessarios, garantindo que a equipe
comercial tivesse suporte e estratégias robustas para fechar negocios. Focamos em leads
qualificados e campanhas que aumentaram a eficiéncia de conversao.

Resultados Anuais:
H}as C-32] ” /Hﬁ]
Projecao de Crescimento constante e

600 placas vendidas estabilizagcao dos canais



Cases de Sucessos
Puma

' PROTEGCAO VEICULAR * % % % %

Produto Adquirido: comercialinterno Plus

Acao Realizada:

Estruturamos campanhas focadas em leads qualificados e expandimos o time para atender a
demanda, ampliando o alcance das a¢oes de trafego.

Resultados Anuais:
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Projecao de CAC mantido Projecao de
1.800 placas vendidas em R$92 R$3.600 anuais




Cases de Sucessos
Start

8/@/C
Sillgls

PROTEGAO VEICULAR

Produto Adquirido: comercialinterno Plus

Acao Realizada:

Desenvolvemos uma equipe comercial focada em multicanais e criamos campanhas direcionadas para
atrair leads e aumentar a conversao. Cada canal foi otimizado para gerar resultados em volume, ajudando

o time a fechar contratos de forma consistente.

Resultados Anuais:
H}as C-32] ” T]ﬁ]
Projecao de 840 Crescimento
placas vendidas constante de

vendas mensais



Cases de Sucessos
Acatarinense

A
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Produto Adquirido: comercialinterno Plus

Acao Realizada:

Implementamos uma estratégia de trafego pago que atraiu leads qualificados de forma constante,
impulsionando o desempenho da equipe de vendas.

CATARINENSE

PROTECAO VEICULAR

Resultados Anuais:
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Projecao de Crescimento Contratacoes para
1.500 vendas constante com leads melhorar a qualidade

com o comercial de alta qualidade do atendimento



Cases de Sucessos
Amazon

AMAZON

PROTECAO VEICULAR

Produto Adquirido: comercialinterno Plus

Acao Realizada:

Implementamos estratégias de otimizagao comercial, focadas em leads qualificados e na melhoria da
abordagem de vendas. Estruturamos campanhas que potencializaram a taxa de conversao e capacitaram

o time para maximizar o fechamento.

Resultados Anuais:
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Projecao de Taxa de conversao Crescimento do

1.000 vendas anuais ampliada em 20% time interno



Cases de Sucessos
Pernambuco

PERNAMBUCO

PROTEGCAO VEICULAR

Produto Adquirido: comercial interno Plus

Acao Realizada:

Reestruturamos o processo de vendas e capacitamos a equipe para gerenciar o aumento no fluxo de leads,
garantindo um atendimento eficaz em todas as etapas.

Resultados Anuais:
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Vendas de 800 Conversao de Crescimento sodlido

novas placas/meés 22% dos leads e constante




Cases de Sucessos
Protec

=)
PROTEC

PROTECAO VEICULAR

NS
Produto Adquirido: comercial interno

Acao Realizada:

Estruturamos uma campanha focada em leads qualificados e implementamos treinamentos especificos
para o time comercial, reforcando as abordagens e os diferenciais da Protec para maximizar o fechamento.

Resultados Anuais:
H}as C-32] ” /Hﬁ]
Projecao de Crescimento constante
600 contratos fechados nas adesoes e eficiéncia

do time de vendas.
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